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Assan Aliiminyum, yetkili saticilariyla buytyor

Assan Aliiminyum, 2013°Un ilk yetkili satici is ortaklart toplantisini Istanbul’da diizenled;
Sirketin i¢ pazar satislarinin yaklasik yizde 50sini gerceklestiren yetkili saticilara bir ko-
nusma yapan Genel Mudir Remzi Ornek, gelinen nokta itibariyle son derece giivenilir, hizl;
bilyliyen ve her tir rekabete hazirlikli bir konumda olduklarini séyledi.

trk aliminyum sektorinin
T lider kurulusu Assan Alimin-
yum, 19-20 Haziran tarihlerinde
Hilton DoubleTree Moda Oteli'nde
diizenledigi toplantida yetkili satic)
is ortaklanyla bir araya geldi. 2013
yilinin ilk yarisinin degerlendirildigi
ve onlimizdeki 6 aya yonelik ortak
hedeflerin paylasildig toplantiya 27
yetkili satici katildi. Toplantida, As-
san Aliminyum'un i¢ pazar satisla-
rinin yaklasik ylizde 50'sinin yetkili
saticl is ortaklari Uzerinden yapitdi-
g1 vurgulanirken, yetkili saticilarin
Assan Aliminyum binyesinde yeni
kurulan proje yonetim sistemine
katkilarinin beklendigi de belirtildi.

Toplantinin acilis konusmasini ya-
pan Assan Aliminyum Genel M-
diirii Remzi Ornek, gegen yil oldu-
gu gibi bu yilin da ¢ok basarili ge¢-
mekte oldugunu belirterek sunlari
soyledi: “Zor bir sektorde faaliyet
gosteriyoruz. Gerek llkemizde ge-
rekse dinyada pazarimizin hareket
kabiliyetini kisitlayan pek cok gelis-
me yasaniyor. Buna ragmen, Assan
Aliminyum Ailesi olarak biylk bir
inan¢ ve kararlilk ile calismala-
rimizi strddriyor; Uretim ve satis
rakamlarimizi her gecen giin artir-
manin mutlulugunu yasiyoruz.

Degerli is ortaklarimizin da katkl-
siyla geldigimiz noktada son dere-
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ce glvenitir, hizli bliylyen ve her tiir
rekabete hazirlkli bir konumda ol-
dugumuzu gonil rahatligiyla ifade
edebilirim.” Ornek, satis yaptiklar
Avrupa pazarinin kiicildigind, As-
san Aluminyum’un ise bu kiciilen
pazarda hizla biyldigini kayde-
derek séyle konustu: “Hem ic pa-
zardaki liderligimiz, hem de dis pa-
zarda bazi alanlarda lider veya lider
adayl olmamiz sayesinde guzel bir
sinerji yakaladik. Bu basarida yetki-
li satici is ortaklarimizin biiylk pay:
var. Hep birlikte daha da biylyece-
gimize ve cok basarili olacagimiza
inaniyorum.”

Aliiminyum tiiketimi artiyor
Ornek’in ardindan sézi alan Assan
Aliminyum Kurumsal Strateji ve
Pazarlama Direktorli Arbek Akay,
sunumunda agirlikl olarak diinya
pazari hakkinda bilgi verdi: “Dunya
genelinde yassi aliiminyum tiiketi-
minde onemli artis var. Bu artista
aliminyumun dogasinda bulunan
benzersiz 6zellikler ve hizla artan
sehirlesme dnemli rol oynuyor.

Ulke bazinda bakarsak, blyime-
de en biylk hamleyi Cin yapiyor-
Cin'de 6nemli bir oranda tiiketim
artisi bekleniyor.”
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Avrupa’da biiyiiyoruz

Assan Aliminyum’un ihracat ra-
kamlarina da dedinen Akay, mev-
cut ihracatin ylizde 85'inin Avrupa
Birligi ile Dogu ve Bati Avrupa ltke-
lerine yapildigini ifade etti: “2012'de
Avrupa yassi aliminyum pazarin-
dan ylizde 5,3'lik pay aldik. Bu pa-
zar i¢inde siirekli dokidm teknigiy-
le dretilen Urinlerin olusturdugu
pazardaki payimiz yiizde 15 olarak
gerceklesti. Ote yandan, Avrupa
stokist sektoriinde 5 yil icinde pa-
zar payimizi iki kat artirarak yizde
24’e cikarmak suretiyle cok onemli
bir basari elde ettik.”

Proje fikirlerine agig1z

Akay, sunumunda, bu yilin basinda
devreye aldiklari proje yonetim sis-
temini de tanitti. Bu sistemle Assan
Aliminyum calisanlarinin  proje
fikirlerini bir gindem maddesi ha-
line getirmenin yolunu agctiklarini
ifade eden Akay, "Proje yonetim
sistemi, fikirlerin fizibilitesini yapa-
bildigimiz, dnerilen projeleri ne ka-
dar zamanda ve ne miktar kaynak
ayirarak gerceklestirebilecegimizi
belirledigimiz, ayrica yetkili satici
is ortaklarimizin da katkida bulu-
nabilecedi bir mekanizma. Bu yeni
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yaklasim sayesinde, kaynaklarimizi
daha etkili bir sekilde kullanarak
kalite ve memnuniyet hedefleri-
mize hep birlikte ilerleyebilecediz”
dedi.

Tiirkiye'nin en hizli boyali iiriin te-
sisi

Toplantinin bir dier sunumunda,
Assan Aliminyum’un yeni yatirmi
boyali lrin tesisi ele alindi. Assan
Aliiminyum Boyali Uriinler Direkts-
ri Arin Demir, deneme Gretiminin
slirdigi ve yakin zamanda hizme-
te girmesi beklenen boyali hattinin
hem alliminyum hem de celik boya-
ma ozelligine sahip oldugunu soy-
ledi: "Dakikada 120 metre boyama
kapasitesiyle Ttrkiye'nin en hizl
hattini kuruyoruz. Piyasada talep
edilen bitlin boya cinslerini karsi-
layabilecek boyutta bir tesis olacak.
Yine, Tiirkiye'de cikisinda gerdirme
Unitesi bulunan itk hat olacagini
soyleyebiliriz. Tam otomasyon sis-
temi ve son teknoloji ile donatilmis
durumda. Tirkiye'de bir ilk olan
‘temiz oda’ konseptinde boya oda-
lari ve boya hazirlama Unitesi var.
Ayrica, ylzde 99,7 verimle ¢alisan
cok hiytk bir solvent yakma Uni-
temiz mevcut. Bu Unite sayesinde
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hem maliyet avantaji ve verimlilik
saglayacagiz, hem de cevreye du-
yarli Uretim yapabilecegiz. Boyali
tesisimizin Tirkiye'nin en biydk, en
hizli, en verimli, en cevreci ve tam
otomasyonlu tek hatti oldugunu ifa-
de edebiliriz.”

ic satislarin ylizde 46’s1 yetkili sa-
ticilardan

Toplantinin son sunumunu Assan
Aliminyum Satis Direktdri Goksal
Glingor yapti. Yetkili satici is or-
taklaryla i¢ pazara ait glincel satis
rakamlarini paylasan Glngor soyle
konustu: “2013 yilinin ilk 5 ayin-
da gecen yiin ayni donemine gore
ylzde 70'lik artis sagladik. Bunun
ylzde 46’si yetkili saticilarimiz ta-
rafindan gerceklestirildi. Yine ilk
5 aya baktigimizda, tabaka ve lev-
hada ylizde 76, izolasyon ve cami
rulosunda ise ylizde 100 blyime
kaydettik.”

Assan Aliiminyum Yetkili Satici s
Ortaklart Toplantisi, yodun fikir
alisverislerinin yasandigr bire bir
gorismelerle devam etti ve ikinci
glniln finalinde katiimcilara keyif-
li anlar yasatan bir tekne gezisiyle
sona erdi.



